inSaIe_s;. Academy

Digital product
management

BROCHURE 2022




Digital product
management

Desarrolla estrategias de innovacion que te
permitan generar productos digitales, y mide
el impacto en tu negocio.
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Fecha de inicio: Horario: Modalidad:
24 de enero Lunes y miércoles Virtual en vivo
(7-9 p.m.)
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16 horas de estudio

I TEMARIO DE

SESIONES
Rol y objetivos 1
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DOCENTE
CARLOS CHAMORRO

Product Manager en Ripley S.A. y Docente en APEM.
MBA en Marketing con especializacion en Programas
de Marketing Digital & E-commerce, Direccion
Comercial y Ventas, Planeamiento Estratégico y BSC,
Canales de Ventas, Finanzas y Retail Management.
Posee mas de 15 anos de experiencia liderando
equipos de marketing, ventas y retail en empresas
reconocidas como BCP y Bitel.




Nuestra propuesta

cPor qué InSales Academy?

ARG

Disponemos de profesores
con alto reconocimiento en

el mercado.

1%

Mantenemos un
relacionamiento con el
empresariado peruano del
sector privado y publico.
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Contamos con
certificaciones tecnologicas
internacionales de calidad
y prestigio.



MODELO
ACADEMICO

Asesoria académica
Resuelve tus dudas con el docente en linea.

Método del caso

Sé parte del analisis de casos reales del
entorno empresarial peruano.

Certificacion
Al aprobar el curso con una nota minima de

14 sobre 20 y un 80% de asistencia.

Clases 100% en vivo

Participa e interactua en clase, y genera
oportunidades de networking.

Plataforma E-Learning

Obtén una experiencia flexible con acceso a
clases y material complementario las 24 hrs.
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Pasos de

PASO

Envia el comprobante de Completa la ficha de
pPago por correo a inscripcion que te
academy@aulainsales.com enviaremos y espera
o por WhatsApp al nuestro mensaje con la
082 282 402. confirmacién de tu
registro.

Elige el curso y afiadelo a
tu carrito de compra,
completa tus datos y

realiza el pago por
nuestro sitio web.

puedes
i

izar ﬁ pago por transferencia bancaria:

CTA BCP: 193-9393019-077 I ERT complrobante por correo a academy@aulainsales.com 0
por nuestro numero de WhatsApp 982 282 402, completa la ficha
de inscripcidn que te enviaremosy espera nuestro mensaje con la
confirmacién de tu registro.
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CClI : 00219300939301907717
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inSales Academy

¢Tienes alguna consulta?

Queremos escucharte. Contactanos a
través de nuestros canales:

+51 982 282 402
academy@aulainsales.com
www.insalesacademy.com.pe
@Insalesperu

@insalesperu



https://insalesacademy.com.pe/
https://web.facebook.com/Insalesperu
https://www.instagram.com/insalesperu/?hl=es-la

